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VJERUJEMO DA U FOREVERU NUDIMO NAJBOLJI PLAN NAKNADE
NA SVIJETU; NAGRADUJEMO NAPORAN RAD | PREDANOST
POJEDINCA GRADNJI | VOBENJU POSLA.

VAZNO JE DA KAO PODUZETNIK IMATE JASNU VIZIJU ONOG STO
ZELITE POSTICI SVOJIM POSLOVANJEM U FOREVERU.

BUDITE AMBICIOZNI PRILIKOM POSTAVLJANJA CILJEVA.
POSTOJE SANJARI, POSTOJE ONI KOJI SE SUOCE SA
STVARNOSCU | ONI KOJI ODLUCE SVOJE SNOVE PRETVORITI U
STVARNOST.

Planiranje je kljucni sastojak uspjeha. Odvaojite vrijeme
za rad sa svojim sponzorom, kako biste postavili cilieve
i osmiglili plan za njihovo ostvarivanje. PoCnite odmah!
Nikada nije bio povoljniji trenutak za to. Slijedite korake
opisane na predstojecim stranicama. Bit Cete uspjesni!

Od srca vam zelim sve najbolje i radujem se sto Cu vas
upoznati tokom vaseg putovanja u Foreveru,




054510 zelite postiéi?

o7/ Zapoénite Svoje putovanje

08/ Kljuc vaseg uspjeha

09/ "Pokazi i isprica)" nacin maloprodaje
10/ Prilika

11/ Izgradnja Managerskog poslovanja
13/ Senior Manager

14/ Prepoznajte pet kljucnih osoba
15/ Vjezbanije sjecanja

17/ Moja 100+ lista

19/ Dijelienje Foreverove prilike

21/ Predstavijanje poslovanja/proizvoda

22/ lzgradnja tima

23/ Ostvarivanje kontakata

27/ Pracenje aktivnosti

29/ Sto je sliede¢e? Sedmodnevni plan
31/ Lista proizvoda

33/ Lista proizvoda

35/ Maji prvi koraci prema Managerskoj
DOZICIj]

37/ Zabiljieske

39/ Foreverova misija

39/ Poruka naseg predsjednika




Cestitamo na poduzimanju prvog koraka izgradnje bolje buduénosti. U Foreveru
imate kontrolu rasta vaseg poslovanja i onoga sto mozete postic¢i. Razmislite sto
biste Zeljeli posti¢i kratkoro¢no - recimo, u sljedecéih 6 mjeseci. Potom, sagledajte
sljedeéih 12 mjeseci i dugoro¢no, recimo tri ili pet godina. Kada biste imali $2,000,
na sto biste ih potrosili? Kada biste imali viSe slobodnog vremena, kako biste ga
provodili?

Ime Ime sponzora

Foreverov identifikacijski broj Kontakt informacije sponzora

Osobni ciljevi

Kratkorocno Dugorocno y

Dobro razmislite za sto ste
spremni raditi!




Obiteljski ciljevi

Kratkoroc¢no

Dugorocno

Financijski ciljevi

Kratkoro¢no

Dugorocno




U NASOJ JE PRIRODI DIJELITI DOBRE STVARI

Najbolji na¢in zapocinjanja gradnje poslovanja jest da sami budete svoji kupci. Kada
sami iskusite prednosti proizvoda, lakSe ¢ete ih mocéi preporucati drugima, puni
samopouzdanja i strasti.

Uz isprobavanje proizvoda, utrosite vrijeme na poznajete, saznajuci informaciie o njihovom
upoznavanie s video zapisima proizvoda, Kjucnim zdravstvenom stanju i potrebama, kako biste im
sastojcima te informacijama o prednostima proizvoda, uz  preporucili proizvode koji ih mogu dovesti do zelienog
ostale marketinske alate koji vam mogu pomoci da kupce  cllja. Dobar nacin da stvorite stalnog kupca jest da i
spaojite sa proizvodima koji ¢e im dati najbolji rezultat. registrirate kao PoviaStene kupce. Poviasteni kupac je
maloprodajni kupac koji dobiva popust za lojainost od
5% na maloprodajnu cijenu.

Razvijanje ¢vrste baze maloprodajnih kupaca je vazno za
gradnju uspjesnog poslovanja. Mnogi top lideri
preporucaju rad sa 20-30 kupaca koji redovito naruCuju.,
To moze biti jednostavno poput kontaktiranja ljudi koje



RAZUMIJEVANJE BONUSNIH BODOVA

Bonusni bodovi se akumuliraju kroz osobni i timski maloprodajni
volumen, kako bi vas kvalificirali za razinu napredovanja u
poslovanju. Neka vam cilj budu 4 bonusna boda mjesec¢no te
naucite svoj tim da ucini isto.

U toku gradnje svog Prodati 4BB proizvoda svakog mjeseca vazna je
Forever poslovanja, ¢esto disciplina gradnje poslovanja, koja je u srcu

Cete Cuti izraz bonusni Foreverovog marketinskog plana. Svaki Foreverov
bod il BB (Cesto i CC, Poslovni suradnik koji postigne 4BB prodaje
zbog engleskog naziva mjesecno, smatra se aktivnim.

‘Case Credit”), kojim se
opisuje zahtjev za razna
postignuca i poticaje.

Aktivhost FPS-u omogucduje:

‘Otkljucavanje” punog potencijala
zarade U marketinskom planu

Bonusni bod je Foreverova interna valuta kojom
vam se omogucava gradnja poslovanja na
globalnoj razini, bez brige o valutnim teCajevima;
pomaze osigurati da svi imaju istu priliku, gdje
god se nalazili, ostvariti sve Sto kompanija nudi.

Vecu zaradu kao Assistant Supervisor
kada pocinjete s poslovanjem

Zaradu bonusa za vodenje tima

otprilike

2000 kn o y —
TBB U maloprodai Kvalifikaciju za poticaje

Gradnjom posla na temelju discipline 4 bonusna boda
te edukacijom vlastitog tima kako bi svi Clanovi radili
isto, nece samo osigurati da osobno mozete
posvjedociti koliko su moc¢ni proizvodi i kako ih
prodavati, ve¢ ¢e vam pomoci izgraditi snazno,
dosljedno poslovanje.



AKCIJA:

OSTVARITE 4 BONUSNA
BODA OSOBNOG
POSLOVANJA MJESECNO.

1. KORISTITE PROIZVODE

Postanite sami sebi najvierniji kupac. Ono u sto vjerujete i sto koristite preporucat ¢ete drugima sa posebnim zarom i sigurnoscu.
Dodaijte novi proizvod svakoj sliedecoj narudzbi kako biste isprobali raznovrsnu Forever-ovu ponudul.

Mnogi su se uspjesni Poslovni
suradnici uélanili u Forever
nakon sto su prisustvovali
predstavljanju poslovnog
modela ili proizvoda. Nikada
nemojte propustiti priliku!

2. PREDSTAVITE PROIZVODE:

+ Predstavijanje poslovnog plana i + Preporuka + Online shop
proizvoda + Razgovori o + Osobna web stranica

+ Marketing proizvodima FLP360

+ Sport i fitness + Jedan na jedan + Njega koze

+ Prikupljanje sredstava + Jutamje kave + Klubovi

+ Predstavijanje malim grupama + Drustvene mreze + Teretana

CLEAN9™

Odabrani proizvodi za upraviianje tielesnom tezinom

Vitalo®

Pet najpopulamijin proizvoda, objedinjenih u istom paketu, Ciji je

pomazu kupcima da se osjecaju bolie i izgledaju bolie. zadatak pruziti vam pojednostavijenu, ali naprednu prehranu te

podrzati optimalno zdraviie za opcéu dobrobit vaseg organizma.

3. PRIVUCITE KUPCE

Razvite bazu redovitih 20 — 30 kupaca o kojima ¢ete voditi svakodnevnu brigu.
Pokazat ¢emo vam kako na stranicama koje slijede.



KAKO POSTATI SUPERVISOR?

Assistent Supervisor (2BB tijekom 2 mjeseca)
Napravite 2BB ili kupite "Start Your Business Journey Pak"

30% popusta na osobnu kupnj
(+56% BOOST ako ste 4BB aktivni)

+ 30% zarade na maloprodaju
(+5% BOOST ako ste 4BB aktivni)

+ 25% zarade na maloprodaju od Poviastenih kupaca
(+6% BOOST ako ste 4BB aktivni)

[ ) Zarada na prodaju u
XY+1 Protuvrijednosti 2BB = cca
A=) 300 kn

active

AS
30%

not active

Supervisor (25 bonusnih bodova tijekom 2 mjeseca)

38% ()

38% popusta na osobnu kupnju
+ 38% zarade na maloprodaju

AS
35%
active

+ 33% zarade na maloprodaju od
Povlastenih kupaca

+ 5% BOOST bonus na ne-4BB aktivne Assistant
Supervisore

A/S

30%

not active

AS
35%

active

3% bonus za
vodenje tima

+ 3% bonusa za vodenje tima

[ ) Zarada na prodaju u
Y+)] Protuvrijednosti 2BB = cca
4=J 900 kn

*lznos potencijalinin zarada te mogucnost kvalificiranja za bilo koji poticaj ne bi trebalo shvacati kao garanciju ili projekciju stvamih zarada, profita ili poticajnin nagrada. Uspjeh u Foreveru iskljucivo je rezultat uspjesnin
prodaja, za koje je najcesce potrebno uloziti godine truda, marljivosti i vodstva. Vas ¢e uspjeh ovisiti o tome koliko ucinkovito koristite navedene kvalitete.
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KAKO POSTATI MANAGEROM?

Assistant Manager (75 BB tijekom 2 mjeseca)

43% (>)

¢ 8% Bonus za

vodenje tima

+ 38% zarade na prodaju od Poviastenin kupaca

43% popusta na osobnu kupnju
+ 43% zarade na maloprodaju

+ 5% BOOST bonusa za ne-4BB aktivhe Assistant
Supervisore

+ 5 —8% bonusa za vodenje tima

Zarada na prodaju u @ @ @
(x]+)
(-1=)

protuvrijednosti 2BB = cca
1000 kn

5% Bonus za 3% S 76
. voodenje tima—— F\i/gﬁﬁmtﬁw/j
48% popusta na osobnu kupnju

+ 48% zarade na maloprodaju

+ 43% zarade na prodaju od ®_
Poviastenih kupaca

+ 5% BOOST bonusa za ne-4BB aktivhe Assistant

Supervisore
+ 5—13% bonusa za vodenje tima | @@

*lznos potencijalnin zarada te mogucénost kvalificirania za bilo koji poticaj ne bi trebalo shvacati kao garanciju ili projekciju stvamin zarada, profita ili poticajnih nagrada. Uspjeh u Foreveru iskljucivo je rezultat uspjesnin

prodaja, za koje je najcesce potrebno uloziti godine truda, marljivosti i vodstva. Vas ¢e uspjeh ovisiti o tome koliko ucinkovito koristite navedene kvalitete.



VASA PRVA, KLJUCNA PETORKA.

Znate li nekoga tko:

° ima pozitivan stav

° je otvoren za nova iskustva

o zeli imati vise novaca i vremena

. Zeli vige sigurnosti i fleksibilnosti 27BB 27BB

° zeli biti ukljucen u posao bez rizika Novi Assistant Novi Assistant
. bi bio suradnik po vagem izboru Supervisor Supervisor

OOOO®

5x Assistant Supervisor = 1088
mjesecna baza za Supervisora

2BB

Novi Assistant
Supervisor

2BB

Novi Assistant
Supervisor

2BB

Novi Assistant
Supervisor

5x Supenvisor = 12588 = Manager

Uabicajeno je da 1/5 Supenvisora dostigne

Managersku poziciu Uku PNO

10BB

1 Manager = postavieni temelji za osvajanje Chairman's bonusa

MANAGERSKE POGODNOSTI:

+ Sloboda + Novac +  Unutrasnji mir

+ Vrijeme +  Sam svoj Sef + Osobni uspjeh

+ Dostignite potencijal + Putovanja + Chairman's Bonus
+ Osobni razvo + Forever2Drive + Global Rally

+ Pomoc¢ drugima + Otplata hipoteke + Eagle Manager
+ Priznanje + Skolarina

*lznos potencijalnin zarada te mogucénost kvalificirania za bilo koji poticaj ne bi trebalo shvacati kao garanciju ili projekciju stvamin zarada, profita ili poticajnih nagrada. Uspjeh u Foreveru iskljucivo je rezultat uspjesnin
prodaja, za koje je najcesce potrebno uloziti godine truda, marljivosti i vodstva. Vas ¢e uspjeh ovisiti o tome koliko ucinkovito koristite navedene kvalitete.
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SLJEDECA RAZINA.

Soaring Manager 5 Managera
Do - cca 400,000 kuna *godisnje

Sapphire Manager 9 Managera
Do - cca 750,000 kuna *godisnje

Diamond Sapphire Manager 17
Managera

Do - cca 1,300,000 kuna *godisnje

Diamond Manager 25 Managera
1,400,000 kuna + *godisnje I\/Ianager I\/Ianager

Gem Manager

POGODNOSTI GEM MANAGERA

+ Bonus Gem Managera + Nakit od dragog kamenja
+ Personalizirana putovanja + Neto zarada

*lznos potencijainin zarada te mogucnost kvalificiranja za bilo koji poticaj ne bi trebalo shvacati kao garanciju ili projekciju stvamih zarada, profita ili poticajnin nagrada. Uspjeh u Foreveru iskljucivo je rezultat uspjesnin
prodaja, za koje je najcesce potrebno uloziti godine truda, marfjivosti | vodstva. Vas ce uspjeh ovisiti o tome koliko ucinkovito koristite navedene kvalitete.



Pojavit ¢e se mnogo osoba s kojima c¢ete htjeti podijeliti svoje novo poslovanje,
zato razmislite tko posjeduje kvalitete potrebne za uspjeh u poslovanju - tko ¢e biti
savrSen dodatak vasem timu? Identificirajte pet klju¢nih osoba koje ¢ete
kontaktirati prve kako biste podijelili svoje novo poslovanje.

Ime 1: Ime 2:
Ime 3: Ime 4
Ime 5:

Provjerite osvjezenje
pamcenja na 15. stranici.
Postoji mnogo ljudi koje
srecete u svakodnevnom
zivotu, koji mogu biti
vaSe sljedece (ili prve!)
zvijezde timal!
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Ovaj "osvjeziva¢ pamcéenja" je koristan alat kojim ¢ete ubrzati pamcenje i
sjetiti se novih imena; pomaze otvoriti um kako biste se sjetili ljudi iz svih
podrucja vasega zivota. Koristite sljedec¢e dvije stranice kako biste prepoznali
sve ljude s kojima zelite podijeliti posao.

OBITELJ, PRIJATELJI | POZNANICI.

Bilo tko s kime stupate u kontakt ili vidate u opustenim situacijama

+ Bakaidjed + Rodaci + Prijatelji samci

+ Roditelji + Svojita + Prijatelji iz teretane

+ Prijatelji roditelja + Partnerova obitel] + Prijatelii koje ste upoznali na
+ Braca + Partnerovi prijatelji ?dmoru

+ Prijatelji brace + Obitelj priatelia djece + Clanovi crkve

+ Sestre + Stari Skolski kolege + BivSii sadasnji susjed
+ Prijatelji sestara + Kolege s fakulteta

+ Ujne i ujaci + Prijatelji u braku

RADNO OKRUZENJE.

+ Kolege + Sef Klijenti

+ Bivsi kolege + Bivsi sef Musterije

+ Partnerovi kolege + Zaposlenik

POZNAJETE LI NEKOGA TKO JE...

+ dobar u komunikaciji + uspjesan + entuzijastican

+ dobar s ljudima + samouvjeren + nezadovoljan

+ dobar radnik + otvoren + trazi promjenu

+ iskren + brizan + zasluzuje vise

+ pouzdan + profesionalan + je izmedu poslova

+ Sretan + otvorenog uma

+ zabavan + pozitivan



KOGA ZNATE NA...

+ Facebooku + Pinterestu + Telefonskim +  E-mall listi
+ Instagramu + Linkedinu kontaktima

ZNATE LI NEKOG CIJE JE ZANIMANJE...

Aerobik LijeCnik Sekretarica
Agent za nekretnine Maloprodaja Sigurnost
Agrokultura Mesar Skakanje padobranom
Akupunktura Nadzornik Skijanje na vodi
Antikviteti Nutricionist Snimanje
Aromaterapija Njegovatelji Spisateljstvo
Autor Oglasavanje Statisticara Osiguravajuceg
Bankarstvo Okulist zavoda
Barmen Opera Stolar

Bilieznik Organizator viencanja Student

Biolog Ortodont Supermarket
Brodogradnja Oruzane snage Sveuciliste
Catering Osoblie Taksist

Dadilia Osteopatija Tapiciranje
Dekorater Paragliding Tehnologija
Dionicko posredovanje Pedagog Telekomunikacije
Dizajner Pediker Terapeut
Dobrotvorni rad Pekar Tisak

Doktor Poduzetnik Turizam
Dostava Policija Tvornica
Dostavijac Porezi Umijetnik
Edukacija Postanska sluzba Uzgajivac pasa
Elektricar Poucavanje Veterinar
Farmacija Pranje prozora Vodoinstalater
Gradevinarstvo Prijevoz Yoga
Instrukcije skijanja Printanje Zabava
Instruktor voznje Prodaja Zamrzavanje
Inzenjer Psiholog Zavarivanje
Izlozba Psihoterapija Zracna posada
Jedrenje Putnicka agencija Zubar

Kazaliste Racunovodstvo

Kemijsko ciscenje Radiografija

Kirurg Recepcionar

Klaonica Refleksologija

Kontrola kvalitete Regrutacija

KozmetiCarka Rekreacija

Krojac Restoran

Kucna pomocnica

Satovi jahanja

16



Zapisite bilo koju osobu za koju pretpostavljate da bi bila zainteresirana za
poslovnu priliku. Ne isklju¢ujte nikog — vas novi ¢lan tima mogla bi biti osoba
kojoj se nikada ne biste nadali!
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Ime Telefon/Kontakt Komentar
Aua Horvat 091 1234 567 Kazaliste, 2a




Telefon/Kontakt

Komentari

Osoba koju nikada niste mogli ni sanjati u svom timu, mozda

je vas novi Manager!

18
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TKO SU PRVI POJEDINCI KOJE ZELITE UPOZNATI S UZBUDLJIVIM
ISKUSTVOM FOREVERA?

Ime | Aua Horvat Ime
Broj telefona | g4 2345 478 Broj telefona
Broj mobitela | 994 2345 ¢7f Broj mobitela

Adresa | 123 /\/W NW Adresa

10000 Negaje

Zanimanje MﬂﬂﬂW ﬂfﬂlfkl% raursa Zanimanje
@ Samac / Partner Vozi @ Ne U braku / Samac / Partner Vozi  Da/Ne
Dob | 3¢ Dieca [ 3 | Dob| 259 Dob Djeca Dob
diece diece
Okidac | Movae, s'qamo;rf Okidac

Ciij | Ofplatiti hiooteku Cil

Samozaposlen/ D D N D Samozaposlen/ D D “
Osobnost D viasnik poslovanja Ekstrovertiran Uspjesan Osobnost viasnik poslovanja Ekstrovertiran Uspiesan
D Otvoren/ pozitivan . Osoba koja zna . Samouvjeren D Otvoren/ pozitivan D Qsoba koja zna D Samouvjeren
s ljudima s ljudima
D Nezadovoljan Profesionalan D Lokalni D Nezadovoljan D Profesionalan D Loka\m‘
stanovnik stanovnik
Brizan D Drugo D Brizan D Drugo

Billeske J




Ime
Broj telefona

Broj mobitela

Adresa

Zanimanje

Dob
Okidac
Cilj

Osobnost

U braku / Samac / Partner Vozi  Da/Ne
: D
Djeca : ob
djece
Samozaposlen/ Ekstrovertiran

viasnik poslovanja

Otvoren/ pozitivan

D Nezadovoljan

NI

Osoba koja zna
s ljudima

D Uspjesan

Samouvjeren
Profesionalan

|:| Lokalni
stanovnik

Drugo

Ime
Broj telefona

Broj mobitela

Adresa
Zanimanje
U braku / Samac / Partner | Vozi Da/Ne
. Dob
Djeca

Dob : djece
Okidac
Cilj

Osobnost

Samozaposlen/
viasnik poslovanja

Otvoren/ pozitivan

Nezadovoljan

NI

Ekstrovertiran D Uspjesan
Osoba koja zna D )

Samouvjeren
s ljudima

Lokalni
Profesionalan

stanovnik
Drugo

Bilieske

20



AKCIJA:

Isplanirajte dogadaj
lansiranja proizvoda kako bi
predstavili svoje poslovanje

STO JE PREDSTAVLJANJE?

+ Dobar nacin za prezentiranje onoga ¢ime se bavite;
neobavezno okuplianie prijatelja, ¢lanova obitelji ili kolega s
posla u vasem domu u opustenom okruzenju

+ Predstavijanje proizvoda i prilike u trajanju 45 — 60 minuta

+ Prilika da ljudi isprobaju i kupuju proizvode, saznaju ponesto
viSe o Foreveru i zakazu viastita predstavijanja

+ Dobra prilika za ucenje o proizvodima od svog sponzora

KAKO ORGANIZIRATI
PREDSTAVLJANJE?

+ Kada organizirate prvu predstavijanje, imajte na umu da
necete biti sami, vas sponzor ¢e vas voditi kroz cijeli proces

+ Dobro isplanirajte dogadaj

+ Preporuc¢amo dnevno ili vecernje okupljanje, ljudi se vole
druziti u domovima svojih prijatelja

STO VAM JE POTREBNO?

+ Osoba koja ¢e predstavijati proizvode

+ Literatura kojom Cete se koristiti za vrijeme | nakon predstavijanja

+ Brodure proizvoda

+ Paket "Start Your Journey Business Pak" i dodatni proizvodi

KAKO SE TREBATE
PRIPREMITI?

+ Budite na mjestu sastanka 30 minuta prije, kako biste se
adekvatno pripremili

+ Ako je moguce, izbjegnite prisustvo djece i ku¢nih ljubimaca
+ Pripremite uzorke svojih najdrazin proizvoda
+ Nikada nemojte izloziti previSe proizvoda

KAKO POZVATI LJUDE?

+ Osobno pozovite ljude da vam se pridruze na okupljanju i
podrze predstavijanje

+ da bi potvrdili to¢an broj ljudi, kontaktirajte ih jos jednom 24
sata prije okupljianja

Datum predstavijanja

Datum predstavijanja

POCETAK PREDSTAVLJANJA

+ Zahvalite svima
+ Ispricajte svoju pricu
+ Prodite informacije o proizvodima i prilici, ali neka sve bude

kratko i jednostavno

+ Posaljite proizvode u krug, neka in svi isprobaju

KRAJ PREDSTAVLJANJA

+ Zahvalite svima na podrsci
+ Uzmite narudzbe i uplate na licu mjesta
+ Najavite buduca predstavijanja

+ Ugovorite sastanke sa zainteresiranim pojedincima koji zele
saznati vise o proizvodima

Kada biste trebali organizirati predstavljanje?
Kada god to pozelite i sto je prije moguce!




FOREVEROV CIKLUS FORMIRANJA TIMA

Brzina je Kljucna kao i regrutacija ljudi — vas posao ¢e
rasti sukladno brzini kojom primjenjujete ovaj ciklus.
Tokom prvih 12 mieseci Kljucno je uzeti zamah tako sto
Cete prezentirati proizvode i priliku velikom broju fjudi.
Na taj ¢ete nacin dobiti energiju, uzbudenje i uspjeh
koji prizelikujete.

Pola radnog vremena 2 — & kontakata dnevno

Puno radno vrijeme 10 + kontakata dnevno

Datum i mjesto odrzavanja poslovnog predstavijanja ﬂ
L Y . = 1L
Mijesto Datum




Budite spremni.

+ Profil
+ Odredite svoj cilj

+ Koje alate Cete koristiti za ostvarenje

cilieva
+ Planirajte sto ¢ete redi
+ Smijesite se

Telefonski poziv.

+ Predite na stvar
Skratite pricu

+

+ Budite entuzijasticni

+ Razmislite 'Sto oni imaju od toga”?"
+

Mislite na cilj

Zadrzite stvari
jednostavnima.

OVO JE
'‘POZIVNICA' NE
'PREZENTACIJA'.

SLIJEDE JEDNOSTAVNI
PRIMJERI KOJE
MOZETE KORISTITI
PRILIKOM POZIVANJA
POTENCIJALNIH
SURADNIKA KOJIMA
ZELITE POKAZATI STO
RADIMO.

Za pocetak -
"Hej Marko, Ivan je, kako si?"
"Imas i trenutak?"

'Odlicno!”

Nastavak -

Osobnost/karakter:

"Razlog mog poziva je nevjerojatna
prilika koja mi se ukazala, a priviaci
otvorene/samopouzdane/uspjesne
brizne ljude pa sam pomislio na tebe"

Okidac:
"Reci mi Marko, znam da si spominjao

kako nisi zadovoljan svojim poslom, reci
mi, je li to jos uvijek tako?"

Cijenim tvoju pomo¢/
misljenje:

"Pokrenuo sam posao zbog kojeg sam
izuzetno uzbuden te sam istoga
trenutka pomislio na tebe. Posao ima
izuzetan potencijal i zanima me, mozes
li mi pomoci? Cilenim tvoje mislienje i
znam da imas iskustva, bi li provjerio o
cemu se radi?"

Pristup poslovanju

"Mogu li te nesto pitati? Kada bih nasao
tvrtku koja ne bi imala konkurenciju na

trzistu, koja je najaca u svom podrucju,
koja ostvaruje znacajne prihode i u kojoj

zajedno mozemo biti uspjesni bez rizika,

bi li te zanimalo o ¢emu je rijec?"

Za kraj -

"Naravno, ne znam je li ova prilika za
tebe, to mora biti tvoja odluka. Hajdemo
se naci i pokazat ¢u ti o ¢emu se radi,
Slobodan sam u ponedijeljak i Cetvrtak,
kada ti viSe odgovara?"

i

"Pogledaj nas online video i upoznaj
perspektivu tvrtke, proizvoda i nacin na
koji funkcionira nas marketinski plan.
Kada bi ga mogao pogledati? Ok, nazvat

Cu te u petak u 18:30 da mi kazes svoje
mislienje"

Zdravstvene prednosti

"Znam da si posvecen odrzavanju
dobrog zdravstvenog stanja i uviek ga
zelis dodatno poboljsati; naisao sam na
nevjerojatan proizvod i mislim da bi ti
mogao pomoci. Mogu li navratiti da ti
pokazem Sto sam pronasao?”

Pokusajte prepoznati zelje | potrebe potencijalinin suradnika i ostvarit

cete bolje rezultate.



UPOTRIJEBITE SVOJU PRICU ZA UCINKOVIT TELEFONSK]
RAZGOVOR.

Ovo su neki od nacina za ophodenje s osobom koju zovete. Izaberite onaj koji
vam najvise odgovara

+ Bok, mozes |i pricati?
+ Pozdrav, ima$ li minutu?
+ Hej, imas li viemena za kratak razgovor?

+ Imam ideju koju bi htio podijeliti s tobom.
+ Upravo sam poceo raditi za nevjerojatnu

kompaniju i htio sam pricu podijeliti s tobom.
Poceo sam s novim poslom i htio bih ti
ispricati nesto o tome.

+ Nisam siguran je li tako nesto za tebe.
+ Nisam bi li se nasao u tome.

Sjetio sam se tebe jer si (popunite
praznine osobinama koje ste oznacili u
formularu osobina kao npr. slobodnouman,
komunikativan, dobro radi s ljudima...)

Nisam siguran je li ovo za tebe, ali imas

mogucnost (popunite praznine stvarima
koje ¢e im koristiti — vece zarade, bolje
ravnoteze izmedu posla i privatnog zivota,
vise vremena, slobode.. )

U ovom trenutku samo zelim podijeliti

neke informacije s tobom, a ti ¢e$ sam/a
procijentti je li to za tebe.

Sve sto zelim jest pruziti 1 neke informacije,
ati ¢es osjetiti ima li u tome nesto za tebe.
Slugaj, samo sam ti htio predstaviti neke

informacije i da odIucis je li nesto ovako za
tebe.

+ Ono sto bih zelio jest:
+ Sastati se s tobom, popiti kavu i prenijeti ti

neke informacije, trajat ¢e 20 minuta.
Zapisi me u svoj planer, htio bih s tobom
popricati 20 minuta online i prenijeti ti neke
informacie.

Dati ti web adresu stranice na kojoj je
koristan video, koji ima sve potrebne
informacije.
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ODGOVOR NA PITANJA.

Ucestalo pitanje: "Sto je to?"

VAS ODGOVOR: [IZABERITE 2 — 3 PONUPENE NATUKNICE:

+

+

+

+

"Poslujemo vec¢ 40 godina, financijski smo stabilni."

"Tvrtka se zove Forever, jesi li Cuo za nju”?"

"Imamo globalno poslovanie vrijedno vise milijardi dolara, a poslujemo u 160 zemalja."

"Djelujemo u podrucju zdravija i wellnessa koje, kao sto znas, cvjetal"

"Moramo se uskoro naci kako bih ti predstavio neke informacije. Koji dan ti odgovara”? Kao
alternativu, mozes saznati vise informacija na www.foreverliving.com (ili stranici FLP360)."

AKO POTENCIJALNI POSLOVNI SURADNIK IMA JOS

PITANJA:

IspriCajte svoju pricu, kako ste se ukljucili u posao, Sto vas je privuklo Forever-u.

OSTALA UCESTALA
PITANJA:

"Ide Ii prodaja”?"
"Je li to piramidalna prodaja?"

"Radi i se ovdje 0 mreznom
marketingu?"

VAS ODGOVOR:

"Zanimljivo...zasto pitas?" Zatim
poslusajte odgovor.

Vas odgovor: "Razumijem zasto to
MISLIS i ja sam MISLIO istu stvar, ali
ono sto sam OTKRIO je.. ...

"najdemo se naci sliedeci tiedan i sve
cu ti objasniti. Odgovara i ti vise
ponedjeljak ili cetvrtak?"

SRECA JE U
KONTINUIRANOJ
KOMUNIKACIJI

Kada nekome pruzate informacije,
kljucna stvar je ponovni kontakt u
dogovorenom terminu, nemojte Cekati
da se potencijalni suradnik javi vama.

Kada se ponovo javijate potencijalnom
poslovnom suradniku — jedan na jedan,
onilne videom ili drugacije, pobrinite se
da ga mozete odvesti do sliedece razine
— npr. na prezentaciju proizvoda.

"Mislio sam da ¢es mozda imati jos
nekih pitanja. Sliedeci korak je
prisustvovanje prezentaciji poslovanja,
kako bi saznao jos vise i upoznao ljude
te dobio odgovor na sva pitanja.

Imamo okupljanje (datum) u (vrijeme) |
bilo bi mi drago kada bi nam se pridruzio
kao moj gost."

Nikada nemojte potencijalnim suradnicima reci da se prezentacije
odrzavaju svaki tiedan.



UPOZNAJTE SVOJE KONTAKTE.

Svako ime na vasoj 100+ listi je potencijalni kupac, Poslovni suradnik ili osoba koja ¢e reci
"Ne" u ovom trenutku, ali ¢e vam dati preporuku ukoliko ju trazite.,

Kako biste postigli najbolje rezultate,
uzmite vremena i popunite profil svake
osobe ili zapisite bitne podatke u
billeznicu. Uzmite u obzir njinove
potrebe, zelje te kako im mozete
pomoci u Forever poslu.

STUPITE U
KONTAKT |
POKAZITE

Mnogo je nacina na koje mozete ljudima
pricati o Foreveru. Mozete to Ciniti putem
e —maila, poruke, drustvenin mreza,
pricati s kolegama na poslu ili roditelima
u Skoli vaseg djeteta. ..

...ali najuginkovitiji nacin je podizanje
telefonske sludalice i razgovora.

Vas potencijalni suradnik ¢e osjetit
zarazni entuzijazam u vasemu glasu. Ne
morate nuzno biti iskusni trgovac koji
wviek zna sto recdi, postoji nesto i u...

...prenosenju entuzijgzma. ..

koji je rezultat onoga sto ste pronagli |
moze vam biti od koristi,

Najvaznije je znati koji vam je cilj kada
obavljate telefonski razgovor; zelite |i se
naci s nekime privatno? Zelite Ii podielit
neku informaciju putem e-maila? Zelite i
poslati nekome video kako biste
predstavili proizvode? Razmislite sto
zelite prije nego nazovete neciji broj.

(vidi: "Uspostavljanje kontakata" , str. 23
- 25)

PRACENJE

AKTIVNOSTI

Da biste pratili svoj napredak do cilja,
najprije morate provjeriti jeste li dovolino
aktivni, Formular aktivnosti napraviien je
da biste u njega zapisali svaki telefonski
poziv te imali na pismeno tko se od
vasih potencijalinin suradnika registrirao
kao Assistent Supervisor. Sto vige ljudi
kontaktirate, vise cete ljudi sponzorirati u
svoj tim i brze cete proc¢i put do
managerske pozicije pa i dalje.

(vidi: "Pracenje aktivnosti', Str. 27 — 28)




Kako dopirete do ljudi i predstavijate im Foreverove proizvode i priliku, uzmite vrijeme da
zabiliezite svoje interakcije te izgradite profil za svakog potencijalnog suradnika. Shvacanje
njihovih zelja, potreba, ciljeva, motivacija i oklijevanja, pomoci ¢e vam odrediti kako im
najbolie mozete pomoci,

_ Toplo/hladno Telefonski broj/Mobitel

Aua Horvat 094 1234 567 16/04/2020 || Jedau aa /ea/cm

Jedan na jedan web stranica, Video poziv




PODUZMITE NESTO: bl g

NAZOVITE | e .
Planitalle SA SVOJIM | et .
SpoONZorom

Komentari:

Razvijte svoju listu
profila

Poslovna prezentaci = Prvo planiranje

Datur o

0tz /2020 /2020 fean

12/04/2020 Jako zaluteresirana
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Ne biste otisli na sedmodnevni godisnji odmor bez da isplanirate Sto Cete raditi. Slicno
tome, kao viasnik poslovanja, ne biste trebali zapoceti radni tiedan bez isplaniranih ciljieva
koje zelite ostvariti. Odvajite vrijeme svakog tiedna za postavijanje kratkorocnih ciljeva i
povezanih zadataka. Koristite ove stranice kako biste pratili sve Sto morate uciniti.

S kime pricate o poslu ovaj tiedan Druge aktivnosti




S kime pricate o poslu ovaj tiedan

Druge aktivnosti

Aktivnosti obavljajte na tiednoj bazi, kako biste razvili sva podrucja

SvVOg poslovanja.

30
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VAS START YOUR
JOURNEY PAK:

Bi ste li koristili ovaj
proizvod?

Poznajete li nekoga
tko bi koristio ovaj
proizvod?

Forever Aloe Vera Gel®

Prvi proizvod koji je primio certifikat za sastav i Cistocu Aloe
Internacionalnog vie¢a Aloe vere; nas Forever Aloe Vera
Gel® moze se pohvaliti sa Cak 99,7% gela, izvadenog
ravno iz unutradnjosti lista biljke, koji pospjeSuje rad vaseg
probavnog sustava te poboljSava apsorpciju hranjivin tvari.
Rucno odstranjuiemo mocnu pulpu uz puno ljubavi te
aseptickim putem proizvodimo gel, kako biste mogli
iskusiti stvarnu moc¢ prirode.

YIATHOA
SdITTOTY
YIATHOA

ST AOTY

Forever Aloe Lips®

Ucinite uslugu svojim usnama! Osmislien kako bi istaknuo
vase usne, ovaj proizvod za usne sadrzi Aloe veru, jojobu i
tri vrste voska za glatkocu i smirivanje ispucanin, isusenin
usana. Ova dugotrajna njiega za usne takoder sadrZi
miristil miristat koji ima regenerativna svojstva. Vase usne
osjecat Ce se zdravo i bit ¢e vrijedne pokazivanja.

Forever Bright® Toothgel

lzvrstan za djecu, vegetarijance i...za svakoga!l Ova njezna
formula koja ne sadrzi fluorid kombinira Aloe veru, pcelinji
propolis, paprenu metvicu i zelenu metvicu za prirodan dah i
formulu za bliestaviji osmjeh. Nekoliko stomatoloskin
istrazivanja pokazalo je da pcelinji propolis, koji je dio ove
formule i koji se koristi za zastitu kosnice, pridonosi
cjelokupnom oralnom zdraviju. Dobar okus i osjecaj Cistoce
ostaje u ustima jos dugo nakon pranja zubi.

[k |

Forever Aloe Berry Nectar®

Osvjezavajuci "udarac" brusnice, spojen je sa slatkom
notom jabuke, pruza prirodno dobiveni, slatki, ali osebujan
okus. Brusnice sadrze vitamin C, moc¢ni antioksidans, uz
proantocijanidine koji su potpora zdraviju urinarog trakta.
Posebni fitonutrijent jabuke — kvarcetin, jo$ je jedan snazni
antioksidans. Ovi nevjerojatni sastojci, uz 99,7% Ciste Aloe
iz unutrasnjosti lista, ¢ine Forever Aloe Berry Nectar®
mocnim odabirom.

Forever Aloe Peaches®

ZaSto Cekati da biste uzivali u okusu na suncu dozrelih breskvi, kada
ih moZete imati bilo kada uz Forever Aloe Peaches®? Breskve su
prirodno pune antioksidativnin sastojaka koji povoljno utiecu na tijelo.
84.5% Cistog Aloe vera gela, unaprijedenog prirodnim okusom
breskve, uz prirodni pire breskve, zna¢i da necete samo ogjetiti
nevjerojatni okus breskve, ve¢ Cete se osjecati nevierojatno dobro!

FOREVER
FREEDOM"

R0 (1018700

Forever Freedom®

Pokrenite se uz nekoliko zadovoljavajuc¢in gutljaja Forever
Freedoma®. Zadovaljit cete dnevnu potrebu za glukozamin
sulfatom i kondroitin sulfatom — esencijalnim elementima koji
odrzavaju zdravu funkgciju zglobova i njihovu pokretljivost. Kada
spojite to s naSom cistom Aloe verom, vitaminom C i MSM-om,
koji pomazu ocuvanju zdraviia vezivnin tkiva, dobivate doista
fleksibilan napitak.




Proizvodi koji koristite su proizvodi

koje Cete prodati. Koristite sve. - i/
Poznajete I nekoga

Bi ste li koristili ova]  tko bi koristio ovaj
proizvod? proizvod?

Aloe Vera Gelly
L4 Ako je Vaso] koZi potrebna posebna njega, posegnite za gelom s
Aloe verom. U osnovi identi¢an unutamjem listu biljke Aloe vere,
ovaj 100% stabilizirani gel Aloe vere umiruje i hidrira osjetljivu kozu.
Kao priviemeno olaksanje za manje nadrazenosti koze, idealno je
za Vasu kupaonicu, kao i za pribor za prvu pomoc. Kada ga
jedanput upotrijebite, govorit Cete "Aaaaaan-loe vera", jer je osjeca)
doista dobar.

Aloe Moisturizing Lotion

Ovaj gusti, barSunasti losion nema samo hidrirajuce djelovanje.

Poboljsava cjelokupan osjecaj na koZi i njezinu elastiénost jer sadrzi

kolagen i elastin. Ovaj losion s mnogostrukim djelovanjem dovolino je

raznolik da ga moZete nanositi na problemati¢na podrucja na cijelom

tilelu te je dovolino njezan da ga moZete nanositi ¢ak i na svoje lice prije

3 nanosenja Sminke. Vitamin E, ulja i ekstrakt kamilice omogucuju

o nadoknadu izgubliene vode i odrzavaju prirodnu pH ravnotezu koze, dok
je istodobno &ine svilenkastom i mekom.

Aloe Heat Lotion

!; Savrseni jin i jang, ova krema za umirivanje misica sadrzi tvari za
s zagrijavanie, kao i rashladujuci gel Aloe vere. S jakim mirisom
_‘i mentola i eukaliptusa, ovaj hidrirajuci losion s uravnotezenom pH
_— vrijednosti, koji sadrz tri ulja, izvrstan je za duboku masazu radi

smirvanja umomin misica. lako se brzo upija, osjecaj zarece topline
zadrZava se dugo nakon zavrSetka masaze.

Aloe Ever-Shield®

Nacinjen bez upotrebe stetnih aluminijskih soli protiv znojenja koje su
sastojak mnogih drugih dezodoransa, ova zastita koja se nanosi ispod
ruke s lakocom Kiizi. Zahvaljujuci visokom udjelu Aloe vere, ovaj njezni
dezodorans moze se nanijetl izravno nakon brijanja il depilacije bez
nadrazivanja. Ova cjelodnevna zastita daje Vam mimocu potrebnu za
rieSavanje svakodnevnin obveza. Aloe Ever-Shield® ima ¢ist, ugodan
mirs, koji nije pretierano istaknut.

Aloe Avocado Face & Body Soap

Avokado je voce bogato hranjivim tvarima koje sadrzi mnogo
korisnin sastojaka, ukljucujuci vitamine A, C i E. Visoki udio
zdravih masnoca ¢ini bogatu osnovu za nas sapun koji pomaze
suhoj kozi i ¢ini ju glatkom poslije pranja. Cista Aloe umiruje,

J obnavlja i hidratizira te ¢ini ovaj sapun savrsenim saveznikom za
zdravu i obnoviienu kozu. Dovolino njezan za vase lice lli ciielo
tijelo; miris svijeze ubraninh citrusa pomoci ¢e vam da se
razbudite ujutro, a mekoca Aloe Avocado Face & Body soapa
trajat ¢e cijeli dan.

e Avocado
Face & Body
Soap

Aloe Propolis Creme
Populami vodeci proizvod jer sadrzi nasa dva nagradivana sastoka:
. Aloe veru i peelinj propolis. Peelinji propolis je smolasta tvar koju péele
ALOE rabe za ucvrscivanie | zastitu svoje kosnice. Vasa koza vaznija je od
G kognice i njoj je potrebna zatita i prirodni zastitni sloj koji zadrzava viagu.
Jedan udisgj kreme s Aloe verom i propolisom odaje kako je ispunjena
. bijnim sastojcima poput kamiice. Ova gusta krema takoder sadrZi
—= vitamine AT E.




VAS START YOUR
JOURNEY PAK:

Bi ste li koristili ovaj
proizvod?

Poznajete li nekoga
tko bi koristio ovaj
proizvod?

ARGI+®

ARGI+® osigurava preporuc¢enu dnevnu dozu
"Gudesne molekule" poznate kao L-arginin, kljucne
aminokiseline. L-arginin ima mnoge vazne uloge

u organizmu, od podrzavanja funkcije stanica do
poboljsavanja proizvodnje dusikova oksida, sto
pomaze u povecanju prokrvljenosti glavnin organa.
Pojacan sinergijom vitamina i voca, ovaj cjeloviti
dodatak prehrani pomaze cijelom organizmu i daje
ukusnu aromu bobi¢astoga voca vasem omiljenom
napitku.

Forever Arctic Sea®

SadrZi najbolju i ekskluzivnu mjesavinu ulja: riblieg
ulja, ulja lignje i maslinova ulja visokog udjela
oleinske kiseline i predstavlja NAJBOLJI dodatak
s Omega-3, EPA | DHA kiselinama. Forever Arctic
Sea®. Ne dobiva se iz jednog, nego iz triju Cistih
ribljih ulja: incuna, lososa i bakalara. Ovaj cjeloviti
dodatak prehrani pomaze klju¢nim sustavima u
organizmu kao $to su kardiovaskularni, probavni i
imunoloski sustav te zdravlju mozga i ociju.

Zasto Forever?
YA
: Em ‘ Aloe brodura
%% /
Ul
Katalog proizvoda

Prvi koraci prema managerskoj poZziciji

*Proizvodi se mogu razlikovati, ovisno o dostupnosti.
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OSTALI KLJUCNI
FOREVER PROIZVODI:

Bi ste li koristili ovaj
proizvod?

7

Poznajete li nekoga
tko bi koristio ovaj

proizvod?

CgTM

Program CLEAN 9 pomaze Vam da zapocnete
putovanje prema mrsavijoj, zdravijoj inacici sebe.
Ovaj ucinkovit i jednostavan 9-dnevni program
¢is¢enja pomaze Vam da zapocnete transformaciju
svojega tijela.

F15¢

Krenite dalje u svojem nastojanju da izgledate i da

se osjecate bolje. Bez obzira na to jeste li pocetnik ili
strucnjak, F15 sadrzi prehranu za pocetnike, srednje
napredne ili napredne, kao i programe viezbanja koji
Vam pomazu u Vasem napretku u tjelovjezbi i regulaciji
fielesne mase. Svaki od 15-dnevnih programa
posebno je osmislien kako bi Vam prenio znanje
potrebno za inspiraciju te unosenje trajnih promjena s
ciliem zdravijeg stila Zivota i nastavka transformacije.

Vitals®

Vitalo® sadrzi 5 izvanrednih Foreverovih proizvoda
koji zajedno djeluju u popunjavanju praznina u ishrani
i pruzaju vam kljucne hranjive sastojke koji su vam
potrebni kako biste izgledali i osjecali se bolje.

u FlTs

PROGRAM NUTRITIONAL

A A 1 7\
; ‘ [ WEIGH
» \ MANAGEVIERT
. Al , ! : PROGRAM

NUTRITIONAL
LEANSIN

VAVAVAVAY 7507
VAVAVAVAVAN

Postanite proizvod proizvodal

Look Better. Feel Better.

ADVANCED
NUTRITION




ENRIQUE | ZONIA ESPINOSA.

Dijamantni Manager, Okrug Orange, Kalifomija

Nas prvi Sek u Foreveru iznosio je $28. To je bilo posebno
uzbudljivo za moju suprugu Zoniju; ne zbog iznosa Ceka,
nego zbog Cinjenice da je sve §to smo &uli o Foreveru bila
istina.

Shvatili smo da ¢e nas mjesecni bonus odgovarati trudu |
posvecenost poslovanju te da mozemo dobiti bilo koji iznos
ako smo spremni predano raditi za njega. Od tog trenutka
smo bili uzbudeni i motivirani. Kako to obi¢no biva, u pocetku
nije bilo jednostavno; putem smo naisli na negativne |
skepticne ljude, ali nikada nismo odustali.

LYNETT MAGUIRE.

Gurali smo dalie, drzeci se dobro promislienin planova. Bili
smMo wvjereni u kvalitetu proizvoda, jer smo i sami postali ono
Sto nazivamo "Proizvod proizvoda”.

Priznata Managerica, Hammonds Plains, Nova Scotia

Forever mi je unio pravo uzbudenje u Zivot, davsi mi spoznaju da
imam potpunu kontrolu nad viastitim financiiama te da kroz Viastiti
rad mogu skrajiti | postiéi Zivot kakav oduviiek prizeljkujem.

Nisam imala nikakva iskustva u prodaji prije nego sam se
pridruzila Foreveru i nisam imala pojma kako ¢u raditi taj
posao. Nakon sto sam vidjela priliku i shvatila Sto je preda
mnom, rekla sam DA, ovo je za mene i MOGU biti uspjesna.
Sve sto je bilo potrebno jest nauciti viestine, koje ¢e mi
omoguciti da krenem naprijed.

Biti "bacen" u ulogu vode bez prethodnog iskustva bio je veliki
izazov, moram priznati da sam putem ucinila neke pogreske.
No, da bismo se razvijali i rasli, moramo raditi pogreske kako
bismo ucili iz njin. Vidim svijetlu buducnost uz Forever,
buduc¢nost koja postaje sve svijetlija iz dana u dan.




EARL GARCIA | BELLE TY.

Senior Manageri, Las Vegas, Nevada

Kazu da, voli§ li ono §to radi§, nikada nedes raditi ni dana u
Zivotu — to je bio i moj slucaj.

Uviek sam uzbuden, uviiek se zabavljam, prozivijavam nova
iskustva, upoznajem nove prijatelie — i uzivam u svakom
trenutku! U pocetku mi je bilo tesko prilaziti ljudima, ali onda
sam shvatio da bi bilo zaista sebi¢no kada bih propustio
podijeliti ovu priliku s drugima — priliku koja nije promijenila
samo moj zivot, nego i zivote milijuna ljudi diliem svijeta.

ALTAF BADAL

Forever mi je dao nadu i uzbudenje zbog svega $to donosi
buducnost. U ovom poslu ne trazite nista od ljudi — dajete im
priliku koja im zauviiegk moze promijeniti Zivot!

Soaring Manager, Plano, Texas

Kada sam Suo za Forever, istoga sam trena bio uzbuden.
Poeo sam istraZivati priliku; &inila se poput neCeg $to bi mi

moglo pomodi ostvariti cilieve i snove koje sam imao od ranog

djetinjstva.

Jedna od pogodnosti posjedovanja viastitog poslovanja jest

raspolaganje vlastitim vremenom. Radim kada treba |
provodim kvalitetno vrijeme sa svojom obitelji kada mogu.

Proteklih 18 mjeseci u Foreveru bili su puni izazova, ali sume

ispunili sre¢om i dali mi najugodnije radno iskustvo u Zivotu.

Zivotni stil viasnika Foreverovog poslovanja, stavlja me u
kontrolu vlastitog vremena i novcanih nagrada, ali i viastite
buducnosti, kao i buduc¢nosti moje obitelji. Nisam ni shvacao
koliko je ovo zaista velika prilika; Forever mi je pomogao
sazrieti na nacine koje nikada nisam ocekivao. Imao sam
otvoren um i nikada nisam prestao uciti.

i /=
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Iyme ™

Mesgr

"STVORIT CEMO PROFITABILNO OKRUZENJE, U
KOJEM POJEDINCI DOSTOJANSTVENO MOGU
BITI ONO STO ZELE BITIl; GDJE SU INTEGRITET,
SUOSJECANJE | ZABAVA NASE VODILJE.
STVORIT CEMO | NJEGOVATI SVOJU STRASTI

| VVERU U VLASTITU KOMPANIJU, PROIZVODE

| INDUSTRIJU. TRAZIT CEMO ZNANJE,
RAVNOTEZU TE, PRIJE SVEGA, HRABROST

U UVOBENJU KOMPANIJE | FOREVEROVIH
VLASNIKA POSLOVANJA."

VELIKA NAM JE CAST STO SMO POMOGLI MNOSTVL -
LJUDI POSTICI BOLJU KVALITETU ZIVOTA, KROZ NJIHOV
NAPORAN RAD USMJEREN NA IZGRADNJU FOREVEROVOG
POSLOVANUJA.

Pridruzivanjem Foreveru i sami imate priliku dostici nesto zaista velicanstveno, ne
samo kroz nagrade Foreverovog Marketinskog plana, nego i kroz viestine koje Cete
steci putem. Naucit Cete bolie komunicirati | voditi druge na putu prema boliem zivotu.,
Ako Cete redovito | dosliedno primjenjivati nacela koja ste naucili u ovoj knjizici, siguran
sam da Cete uspjeti bas poput mnogih prije vas. Raduiem se vasoj zdravijoj, sretnijoj i
uspjesnijoj inacici.

Zawviek vas,

Ty Mg —

Gregg Maughan
Predsjednik
Forever Living Products






